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+Wir bekamen als junges Unternehmen keinen Bank-

kredit und sicherten unsere Liquiditat dank Factoring.””

Christian Hauser, Geschaftsfuhrer FAST Zeitarbeit *

FAST Zeitarbeit setzt auf Factoring in der Griindungs- und
Wachstumsphase

Im Mai 2005 griindete Christian Hauser, friiher selbst langjahriger Disponent in einer Gesellschaft fur Personal-
dienstleistung, sein eigenes Zeitarbeitsunternehmen. Heute beschaftigt er rund 60 Mitarbeiter in ganz Deutsch-
land mit einem Umsatz von 1,7 Mio. Euro.

Der Vermittlungsschwerpunkt liegt hierbei in den kaufmannischen und gewerblichen Bereichen. Gro3en Wert
legt Hauser auf die intensive Mitarbeiterbindung, denn schnell ist ein guter Mitarbeiter vom Wettbewerb abge-
worben. ,Im Gegensatz zu anderen Firmen erhalt bei uns jeder Mitarbeiter einen eigenen Firmenwagen und wird
auch im Krankheitsfall mit Lohnfortzahlung weiter beschaftigt”, erklart Geschaftsfiihrer Hauser. Uber diese Mitar-
beiterbindung erlangt Hauser eine starke Kundenbindung, denn mehr und mehr Unternehmen fragen nach
denselben Mitarbeitern, mit denen sie gute Erfahrungen gemacht haben.

Finanzierung in der Griindungsphase

Gerade die Griindungsphase stellte sich fir den Unternehmer sehr beschwerlich dar. Von mehr als finf Kredit-
instituten erhielt er fiir sein Vorhaben Absagen. ,Die Begriindungen waren immer dieselben”, so Hauser. Finan-
zierung von Griindern ist fir die Bank risikobehaftet. Es liegen nur wenig Sicherheiten vor, das Geschaftsmodell ist
nicht innovativ und maogliche Kredite sind zu kostenintensiv. ,Ich sollte mich wieder melden, wenn wir uns in ein
bis zwei Jahren erfolgreich am Markt etabliert haben”, erldutert der Geschéftsfiihrer die damalige Situation. Uber
die Recherche nach alternativen Finanzierungsinstrumenten gelangte Hauser zum Thema Factoring und damit
auf die Vantargis Factoring. Im gemeinsamen Erstgesprach wurde der Geschdftsplan analysiert und vor allem die
bestehende Debitorenstruktur. Da es sich in der Regel um bonitatsstarke mittelstandische Unternehmen handel-
te, die den Zeitarbeitsservice in Anspruch nehmen und die vereinbarten Zahlungsziele von 60 Tagen einhalten,
entschied sich die Vantargis Factoring fir die Zusammenarbeit.

Der Start mit Factoring

Innerhalb von zwei Wochen bereitete der Unternehmer die Kunden- und Rechnungsdaten auf. Die Warenkredit-
versicherung bestatigte weitgehend die gewtinschten Ankaufslimite fur die Debitoren. ,Ich informierte offen un-
sere Kunden, dass wir Factoring nutzen wollen und das Feedback war durchweg positiv*, freute sich Hauser. Bereits
in der dritten Woche nach Vertragsbeginn kaufte die Vantargis Factoring die ersten Forderungen auf. Seitdem
fuhrt Hauser den Rechnungslauf jeden Freitag durch und schickt die Daten in Kopie an die Vantargis Factoring.
Nach Ubermittlung der Rechnungsdaten erhélt er sein Geld am Dienstag folgender Woche gutgeschrieben.

Nach dreijahriger Marktprasenz ist das Unternehmen etabliert. ,Durch den Einsatz von Factoring kommen wir
jetzt ohne zusatzliche Bankkredite aus und kdnnen unser weiteres Wachstum in Angriff nehmen”, so der Unter-
nehmer.

* Fiktive Fallstudie — alle Personen, Unternehmen und Handlungen sind frei erfunden.

www.vantargis-factoring.de



