Advertorial

Alternative Finanzierungen
zur Liquidititssicherung

Die Vantargis AG ist das unabhangige
deutsche Finanzhaus fur den geho-
benen Mittelstand. Das Leistungsan-
gebot besteht aus Leasing-, Facto-
ring- und Fremdkapital-Losungen
sowie ausgewahlten Corporate-
Finance-Dienstleistungen.

er Fokus liegt auf mittel-

standischen inhaberge-

flihrten Unternehmen.

Die Vantargis-Gruppe
umfasst aktuell die mittelstindischen
Leasing-Gesellschaften Vantargis Lea-
sing GmbH, Sigma Leasing GmbH
und active lease Vantargis Finance
GmbH sowie die Factoring-Gesell-
schaftVantargis Factoring GmbH. Des
Weiteren stellt die Vantargis Wabeco
Finance GmbH Beratungsdienstleis-
tungen hinsichtlich &ffentlicher For-
dermittel und Zuschiisse zur Verfi-
gung. In dieser Unternehmensstruktur
liegt auch der Marktvorteil gegentiber
anderen reinen Factoring- oder Lea-
singgesellschaften. ,Wir verkaufen
kein einzelnes Produkt sondern schau-
en uns zunachst den Bedarf des Unter-
nehmens an”, so Sebastian Seibold,
Head of Marketing der Vantargis AG.
,Kennen wir den, bieten wir passende
Losungsansdtze, um die benétigte
Liquiditdt zu sichern”. Oft ergdnzen
sich zum Beispiel Finanzierungsarten
wie Factoring und Leasing perfekt und
verschaffen dem Unternehmer finan-
ziellen Spielraum fiir die Umsetzung
seiner Ideen.

Leasing von Maschinen oder Anlagen
ist den meisten ldngst bekannt, doch
dass sich auch immaterielle Vermo-
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genswerte, wie Marken oder Patente,
finanzieren lassen, weils kaum ein
Unternehmer. Dabei ist geistiges
Eigentum (Intellectual Property bzw.
IP) mittlerweile ein wichtiger Wert-
faktor in modernen und innovativen
Unternehmen. Die herausragende
Rolle immaterieller Vermogenswerte
fur die Zukunftsbranchen schldgt sich
noch nicht in einem entsprechenden
Bedeutungszuwachs von IP fiir die
Unternehmensfinanzierung nieder.
Obwohl beispielsweise Patente und
Marken zentrale Anforderungen an
Kreditsicherheiten wie Fungibili-
tat und juristische Durchsetzbarkeit
erfiillen, werden sie von der Kredit-
wirtschaft bisher nur in sehr geringem
Umfang als Sicherheit akzeptiert. Die
aktuelle Finanz- und Marktlage
erschwert dies zusétzlich.

,Die Vantargis bietet schon
jetzt Moglichkeiten IP in die
Finanzierung einzubringen”,
so Seibold. Uber ein Sale-
and-Lease-Back Modell wird das
IP zundchst angekauft, um es tiber
einen Nutzungsiiberlassungsvertrag,
welcher Finanzierungsvolumen, Ver-
tragslaufzeit sowie Nutzungsentgelt
regelt, umgehend wieder dem Unter-
nehmen zur Verfligung zu stellen.
Dieses Finanzierungskonzept bringt
Unternehmen entscheidende Vorteile.
Zum einen werden die Kreditlinien
bei den Hausbanken nicht belastet,
zum anderen steht den Unternehmen
schnell Kapital zur Verfiigung — in
der Regel innerhalb von 4 Wochen.
Zudem deckt Sale-and-Lease-Back
im Unternehmen stille Reserven
auf und generiert frische Liquiditat.
Dieses Modell setzte die Vantargis
bereits mehrfach erfolgreich um, zum

Beispiel bei der edel AG, Hamburg,
einem fiihrenden Entertainment- und
Fullservice-Anbieter, der dariiber wei-
teres Wachstum finanzierte.

Waihrend Leasing gut bei neuen
Investitionen greift oder auch wenn
gebundenes Kapital aktiviert werden
soll, dient Factoring der fortlaufenden
Sicherung der Liquiditit. ,Je nach
Bedarf und Gegebenheiten bieten
wir unseren Kunden verschiedene
Factoringmodelle an”, erzahlt Sebas-
tian Seibold. ,Besonders beliebt ist
zum Beispiel das Ausschnittsfacto-
ring, wo der Unternehmer bestimm-
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te Debitorengruppen, wie Schnell-
zahler, vom Factoring ausschliel’en
kann — das spart unnétige Kosten”.
Der Unternehmer verkauft fortlau-
fend seine Forderungen an die Van-
targis Factoring und erhélt dafiir sofort
Liquiditat. Er ist liquide und unab-
hangiger vom Zahlungsverhalten
seiner Kunden. Auferdem sind die
Forderungen gegen Ausfall versichert
und das Debitorenmanagement wird
ebenfalls tibernommen.
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