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Mit dem Verkauf von Forderungen auf dem Weg des Factoring kénnen Unternehmen
mehr Sicherheit bei der Finanzplanung schaffen.

/7 ualitét ist Trumpf bei der IWA Metall —hochwertigen Materialien hat der Mit-
‘.. Weiffenbach GmbH. Zur Fertigung telstindler mit Sitz in PreuBisch Olden-
hochpréziser Dreh- und Frésteile, die dorf allerdings auch laufend hohe Kosten.
beispielsweise in der Luftfahrtindustrie Als einige groffe Kunden ihre Zahlungs-
gefragt sind, bearbeitet das Unterneh- ziele plotzlich auf bis zu 90 Tagen ver-
men exotische Basisstoffe wie Titan und ldngerten, wurde das zu einem Problem.
Nickelbasislegierungen. Aufgrund dieser ,Auf eine solch lange Frist wollten wir un-
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sere hohen Einkaufskosten Zweck die tdglich den

nicht bevorschussen®, Kunden zugestell-
berichtet Geschifts- ten Rechnungen
fiihrer Frank Weif- gleichzeitig an die
fenbach. Er suchte Factoringgesell-
nach Losungen schaft weiterge-
und  entschied leitet. Dem Un-
sich nach griind- N ternehmen bringt
licher  Priifung ?m das nicht nur

mehr Sicherheit

fiir die Nutzung

von Factoring. bei der Finanzpla-

nung. Die Firma
kann nun auch
ihre eigenen Lie-
feranten schnel-
ler bezahlen und
durch die Nut-
zung von Skonti
zusatzliche Kos-

Bei dieser Dienst-
leistung  konnen
Unternehmen ihre
Forderungen un-
mittelbar nach der

Rechnungsstellung ten sparen. Bei der
an einen Factor ver- IWA war der ganz
kaufen, der dann iiberwiegende Teil
einen Grofteil des der Lieferanten

bereit, Preisnach-

entsprechenden Be-
trags sofort als Li-
quiditdt zur Verfi-
gung stellt. Bei der
IWA werden zu diesem

lasse in Hohe von
bis zu drei Pro-
zent einzurdumen.
,Factoring sorgt fiir
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Mehr zum Thema unter:
www.BABMITTELSTAND.de

e Wissen, Hinweise und
Trends zur Finanzierung
und Sicherung der Li-
quiditat

e [nformationen zu Facto-
ringangeboten flir den
Mittelstand

e Branchentrends und
Anbieteribersicht

e Hintergrundwissen
vom ,Bundesverband
Factoringgesellschaften
fiir den Mittelstand”

Kostenlose Kontofithrung

0,00 Euro’

Business Giro

Klasse, wie meine Bank
ihr Geschaft versteht...
und auch meines!

UNTERM STeicH ZAHL ICH.

*Ab.10.000 €durchschng

« www.postbank.de/
geschaeftskunden

- Postbank Business-Center,
0180 4440400***

- Postbank Finanzcenter,
www. postbank.deffilial-suche

& Postbank
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¢ Durch den Verkauf von
Forderungen kénnen im
Konjunkturaufschwung
wichtige Auftrage vor-
finanziert werden.

e Factoring bringt wert-
volle Liquiditat, mit der
man im Einkauf verstarkt
Lieferantenskonti nutzen
kann.

» Der Forderungsverkauf

schiitzt vor Ausfallrisiken.

e Wer das Debitoren-
management auslagert,
kann sich umso besser
auf das Kerngeschaft
konzentrieren.
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mehr Liquiditdt — zum Beispiel fiir den
Materialeinkauf — und der aus der Nut-
zung von Skonti resultierende Bonus kann
sogar hoher sein als die Kosten fiir den
Forderungsverkauf, sagt Matthias Bom-
mer, Geschéftsfithrer der Vantargis Fac-
toring in Minchen, die fiir IWA diese
Dienstleistung iibernommen hat.

Ob es sich lohnt, miissen Unternehmen
je nach ihrer individuellen Ausgangs-
situation priifen. Zu den Kosten zdhlen
die Factoringgebiihr, die Zinsen und die
Gebiihren fiir die Bonitdtspriifung der
Kunden. Dem stehen andererseits nicht
nur die Liquiditdtsvorteile und Einspa-
rungen aus der Gewahrung von Skonti
gegeniiber. Factoring verkiirzt beispiels-
weise auch die Bilanzsumme. Das fiihrt
zu einer hoheren Eigenkapitalquote und
sorgt damit wiederum fiir eine besse-
re Position bei Kreditverhandlungen
mit den Banken. Der Forderungsver-
kauf ist zudem eine Form der Finanzie-
rung, fiir die keine besonderen Sicher-
heiten hinterlegt werden miissen. Vor
allem {iibernimmt die Factoringgesell-
schaft aber auch das Ausfallrisiko, falls
ein Abnehmer seine Rechnungen nicht
zahlen kann oder will. ,Wir wissen aus
unseren jahrlichen Kundenbefragungen,
dass von mehr als 90 Prozent der Unter-
nehmen die Gewinnung von Liquiditét
als groBter Vorteil des Factoring gesehen
wird. Flir tiber 40 Prozent hat aber auch
die Absicherung gegen Forderungsaus-
falle hohe Bedeutung®, sagt Hauke Kahl-

cke, Geschiftsfithrer der zur Genossen-
schaftlichen FinanzGruppe gehdrenden
VR Factorem.
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Gerade in den Monaten nach der Finanz-
marktkrise hat dieser Aspekt enorm an Be-
deutung gewonnen, als immer mehr Un-
ternehmen in die Insolvenz schlitterten.
Dieses Risiko besteht mit zeitlicher Ver-
zogerung bis heute. Denn noch immer
gibt es gentigend Firmen, deren Finanz-
reserven wihrend der Krise so stark gelit-
ten haben, dass sie sich auch in dem jetzt
wieder besseren Umfeld nicht mehr er-
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holen. Allemal hilfreich ist es da, dass Factoring auch D o p p € |te S € h I a g k ra ft
Unterstiitzung bei der Bewertung von Kundenbezie- fu ¥ I h r B u Si ness

hungen bietet. ,Vor allem kleinere Unternehmen su-
chen zudem unsere Kompetenz bei der Forderungs-
verwaltung, wo wir Aufgaben von der Priifung offener
Rechnungen bis hin zur Versendung von Mahnungen
und notfalls der Einleitung gerichtlicher Schritte iiber-
nehmen*, sagt Manfred Plachetka, Geschiftsfiihrer der von REINER SCT auch mit Zutrittskontrolle.

Crefo Factoring Rhein Ruhr GmbH.

Jetzt gibt es die professionelle Zeiterfassung

Mit dem Konjunkturaufschwung nimmt nun das In-
teresse an den Diensten der Forderungskdufer noch
einmal zu. Der Deutsche Factoring-Verband meldete
schon fiir das vergangene Jahr eine rasant gewachsene
Nachfrage und vor allem einen gewaltigen Sprung bei
den Neukunden. War Factoring nach der Krise zundchst
als willkommene Erginzung zu den Finanzierungsan-
geboten der risikoscheu gewordenen Banken gefragt,
so hilft es jetzt bei der Nutzung von Wachstumschan-
cen. Denn Geschiifte, die dem Mittelstand im Zuge des
Konjunkturaufschwungs winken, miissen im Materi-
aleinkauf meist erst einmal vorfinanziert werden. Da
will jeder das Volumen ausstehender Debitoren so weit
wie moglich senken. Dariiber hinaus bringt Factoring
auch Vorteile bei der Kundengewinnung. ,Transport-
unternehmer beispielsweise erhalten leichter Auftrége,
wenn sie ein Zahlungsziel von 60 Tagen anbieten kon- = @BIT
nen*, sagt Vantargis-Geschéftsfiihrer Bommer. Wer sei-
ne Forderungen verkauft, kann solche Angebote ohne
nachteilige Wirkungen auf die eigene Liquiditdt auch
machen. Und: Im Gegensatz zu hiufig gedufSerten Be-
fiirchtungen fiihrt der Einsatz von Factoring in der Re-
gel auch nicht zu Ressentiments bei den Abnehmern.
_Fiir unsere Kunden hat sich so gut wie nichts gean-
dert. Sie iiberweisen den Betrag einfach an die auf der
Rechnung angegebene neue Kontoverbindung®, sagt
IWA-Geschiftsfithrer Weiffenbach. nh
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timeCard bietet Thnen alle Funktionen zur effizienten
Personal- und Zutrittssteuerung in einem System.

= Sichere Mifare DESFire Technologie = Netzwerkanschluss
= Tntuitiv bedienbar [mit Assistent] = 3 bis 3.000 Mitarbeiter
= Exzellentes Preis-/Leistungsverhdltnis = Made in Germany
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